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Die Wirtschaft /

Die Molekularfilteranlagen von BestWater:
Oft kopiert und nie erreicht!

immer hiufiger tauchen neue
und haarstriubendere Meldun-
gen iiber unser kostbarstes
Gut, das Wasser, in den Medien
auf. Nicht nur in der Network-
Branche schieBen deshalb im-
mer mehr neue Unternehmen
wie Pilze aus dem Boden, die
angeblich iiber das Beste Filter-
system verfligen. Die traurige
Wahrheit ist, dass die meisten
Unternehmen genauso schnell
verschwinden wie sie auftauch-
ten, minderwertige Produkte
vertreiben oder Versprechun-
gen machen, die sie nicht ein-
halten kiinnen. Die Network-
Branche zieht leider weiterhin
skrupellose Geschiftemacher
an, die nur der schnellen Euro
interessiert.

ie BestWater Internatio-
nal GmbH ist da eine
seltens Ausnahme und

zwar in jeder Hinsicht. Das Beelit-
zer Unternehmen ist schon seit
{iber 20 Jahren auf dem Markt
und hat sich dadurch einen Inno-
vationsvorsprung gesichert, der
seinesgleichen sucht. Micht um-
sonst wird sogar das Design der
BestWater-Filteranlage von ande-
ren Herstellern kopiert, doch auler
dem gleichen Look steckt nicht
viel dahinter,

JMatlrdich ist es fiir den Ver-
braucher iritierend, wenn die Fl-
teranlagen optisch gleich sind.
Trotzdem sind wir zu Recht stolz
darauf, dass viele Unternehmen
versuchen uns zu kopieren. Ko-
piert wird schlielich nur von den
Besten. Doch das Entscheidende
ist die Molekularfilter-Technologie
und der Einsatz der richtigen Ma-
terialien, um ein wirklich gutes Pro-
dukt herzustellen. Die langjahrige
Erffahrung und die stindige Weiter-
entwicklung unserer Produkte hebt
uns deutlich von der Konkurenz
ab”, erklart Grinder und Inhaber

Josef Piotr Gamon. BestWater In-
temational kauft seine Rohstoffe
nur von fihrenden Herstellern auf
dem Weltmarkt und produziert
seine Filteranlagen selber,

Das Herzstick, die Thin-Film-
Composite-Membrane, kommt
vormn Marktfohrer dieser Branche,
dern amerikanischen Unterneh-
men Filmtec. Als BestWater Inter-
natiorial vor Jahren einen extra Ent-
nahme-Hahn aus chirurgischem
Edelstahl fir seine Anlagen ver-
wendete, wurde auch dieser
schnell kopiert. Aus Kostengriin-
den werden da allerdings oftmals
Wasserhdhne ays Kupfer, Messing
oder minderwertigem Stahl mit
einer Legierung verwendet, die
den positiven Effekt eines Ent-
nahmehahns aus Volledelstahl
nicht haben. Diese mindenverti-
gen Armaturen kiinnen wiederum
Ciftstoffe an Wasser abgeben. Das
Unternehrnen weilk um seine Spit-
zenprodukte und gibt eine 30-jah-

m

Josef Piotr Gamon nimmt skrupellose Geschiftemacher ins Visier.

rige Garantie auf das komplette
Gerat, Mit dem Kauf einer Anlage
ist der Kunde auch automatisch
gegen einen eventuellen Wasser-
schaden versichert, Es ist ja be-
kannt, dass Versicherungsunter-
nehmen genau hinschauen, fiir
welches Produkt sie einen Versi-
cherungsschutz anbieten und fiir
welche nicht. Aber den Erfolg von
BestWater kann man nicht allein
an den Spitzenprodukten ausma-
chen.

Mit Ehrlichkeit, Offenheit und
sozialer Vierantwortung wird das
Familien-Untemehmen nicht nur
nach wirtschaftiichen Aspekten ge-
fishrt, Jeder wirtschaftlich denken-
de Mensch versteht natiirlich die
Notwendigkeit profitabel zu arbei-
ten. Doch in der heutigen Zeit des
Turbokapitalismus und der Profit-
gier vieler Unternehmen kommit
der Mensch meist zu kurz. Wir se-
hen aber auch die Verantwortung
die wir tragen, den Menschen gin
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gesundheitsfisrdemdes Produkt zu
bieten, unseren Vertriebspartnern
eine faire berufliche Perspektive
zu gewdhrleisten und weiterhin
viel Aufklarungsarbeit zum Thema
Wasser zu leisten”, erklart Josef
Piotr Gamon.

Garnon klart die Verbraucher auf:
Mirklich gefahrlich sind solche
Wasserfilter, die das Wasser nur
durch Filterkartuschen leiten. Bei
diesen Systemen gibt es keine
Trennung von Konzentrat (Wasser
in denen die Giftstoffe gesammelt
und abgeleitet werden) und Per-
meat {reines Wasser). Das Wasser
wird eirfach durch die Kartuschen
gefiltert, in denen sich die zuriick-
gehaltenen Stoffe ansammein.
Schon nach wenigen Anwendun-
gen kinnen diese Wasserfilter gro-
e Schwankungen in der Qualitat
des Wassers aufweisen.

BestWater International hat sich
auch bewusst fiir den Standort
Deutschland entschieden. Wah-

rend andere Mitbewerber aus
Stever- und Rechtsgrinden geme
ihr Untemehmen im Ausland griin-
den um sich der Verantwortung
zu entziehen, spieit BestWater mit
offenen Karten. Wir leben in
Deutschiand und bezahlen selbst-
verstandlich auch hier unsere Steu-
ern. Die rechtliche Sicherheit flir
unsere Kunden und Vertriebspart-
ner ist in Deutschland natirdich
von Vorteil. Warum verstecken,
wenn es keinen Grund dafir gibt”,
sagt Josef Gamon. Die Kunden-
Referenzliste mit unter anderem
diversen Landesvertretungen in
Deutschiand ist beachtlich, Auf der
Homepage kénnen diverse Gut-
achten von unabhangigen Institu-
ten und Bundesimtem eingese-
hen werden. Selbst der TUV hat
dieses Jahr die Anlagen von Best-

! Water untersucht. Das ist die bis-

her erste und einzige TUV-zertifi-
zierte Anlage der Branche.

Auch der Marketingplan ist be-
wusst einfach aufgebaut und leicht
verstiandlich. BestWater erkldrt die-
sen grofiziigigen Marketingplan
damit, dass die Vertriebspartner
ja mit dem Verkauf und der quali-
fizierten Beratung einen groflen
Teil zum Erfolg von BestWater bei-
tragen. Dementsprechend sollen
sie auch am Erfolg partizipieren.
Dias Auto-Programim ist ein weite-
rer Anreiz sich fir BestWater zu
entscheiden. Bei zwel verkauften
Lizenzprogrammen bekommt der
Vertriebspartner die neue Merce-
des E-klasse als Firmenwagen.

Neueinsteiger in diesem Markt-
segment werden perfekt ausge-
bildet. Josef Piotr Gamon findet
immer die Zeit die Vertriebspart-
ner persdnlich zu betreuen und
ihnen mit Rat und Tat zur Seite zu
stehen. ,Das ist doch selbstver-
standlich. Ich gebe meine jahre-
lange Erdfahrung geme weiter. Ich
habe mir in meiner Anfangszeit
auch oft jemanden gewiinscht,

der mich an die Hand nimmit. fch
musste viele Hindemnisse und Ent-
téuschungen in meiner Karmiere
selbst mieistern und das hat mich
viel Geld und viel Zeit gekostet, Un-
sere Verriebspariner sollen jede
Unterstiitzung bekommen, die ich
ihnen geben kann®, erklart Josef
Piotr Gamon und ergdnzt: Ein
wesentlicher Faktor aller erdolgrei-
chen Metworks und Vertriebsor-
ganisationen ist der oft beschrie-
bene familidre Zusammenhalt.
Das kommt nicht von ungefshr.
Erfolgreiches Arbeiten setzt ein
positives Arbeitsklima voraus”

Dass BestWater auch flr die Zu-
kunft gut aufgestellt ist, zeigt das
neueste Produkt: der RO Wasser-
spender Automat Jungbrunnen
25, Das ist die Kombination der
Molekularfilter-Technologie  mit
einem Wasserspender, Der Clou:
Es sind keine Wassenvomatsbehal-
ter notwendig, die teuer einge-
kauft werden miissen, Auflerdem
liefert er reinstes Wasser in drej
Temperaturstufen, Schin gekihl-
tes Wasser, Wasser auf Zimmer-
temperatur und heies Wasser
fur Kaffee, Tee oder einen Sup-
pen-Snack. Das Design hebt sich
ebenfalls von den herkémmli-
chen Wasserspendermn ab. Dezen-
te Optik in klassischern Schwarz
und einfache Bedienbarkeit kom-
biniert mit schlankem Design in
einemn modemen 5til. Der Was-
serspender ist nicht nur ein Eye-
catcher fiirs Buro, sondern macht
in jedem Heim eine gute Figur.
LDer neue Wasserspender gibt
uns wieder einen Innovationsvor-
sprung in unserem Marktseg-
ment und erdiffnet uns gleichzei-
tig einen weiteren Absatzmarkt.
lch bin gespannt, wie lange es
davert, bis die anderen Hersteller
auch dieses Produkt kopieren
werden”, sagt Josef Piotr Gamon
mit einem wverschmitztem L3-
chein.



